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Лекция №1

Общие характеристики трансформационных
процессов и переходной экономики

Теория трансформационных процессов изучает разнообразные переходные процессы в экономической жизни, закономерности преобразований при переходе от одной экономической системе к другой и функционирование переходной экономики.


Отметим, что термин «теория трансформационных процессов» является эквивалентным термину «теория переходной экономики».

Трансформационные изменения в процессе перехода можно разделить на две условные совокупности: глобальные трансформационные процессы и локальные трансформационные процессы.

Глобальные трансформационные процессы — это:

1) общемировые процессы, в которых так или иначе втянуты все страны мира;

2) долговременные процессы. Их примерами могут служить: а) либерализация экономики, усиление рыночных начал; 

б) роль государства в экономике; 

в) социализация: усиление социальной ориентации экономики и увеличение социальных гарантий; 

г) переход к смешанной экономике, в которой сильные рыночные начала дополняются сильной ролью государства и сильной социальной ориентацией;

д) постиндустриализация: переход к постиндустриальному информационному обществу;

е) глобализация экономики: усиление взаимозависимости национальных экономик, усиление роли международных организаций, универсализация экономических механизмов.

Отличительной чертой локальных трансформационных процессов является то, что они:

1) охватывают отдельные группы стран;

2) носят менее долгосрочный характер, имеют узкие исторические рамки.

Можно выделить следующие основные группы стран в мировой экономике (основные тенденции перехода):

а) развитые страны: индустриальное →( постиндустриальное общество;

б) развивающиеся: натуральная традиционная ( современная рыночная;

в) постсоциалистические: плановая социалистическая ( рыночная.

Лекция №2
Переходная экономика постсоциалистических стран

К постсоциалистическим странам с ПЭ относят (всего 28): 

( 15 бывших советских республик (Россия, Эстония, Латвия, Литва, Белорусия, Украина, Молдова, Казахстан, Узбекистан, Туркмения, Киргизия, Грузия, Армения. Азербайджан);

( восточноевропейские страны (Венгрия, Румыния, Болгария, Югославия, в том числе Сербия и Черногория, Македония, Хорватия, Словения, Босния и Герцоговина);

( Монголию.

К этой группе отчасти можно отнести 2 Китай и Вьетнам: хотя они по-прежнему считают себя социалистческими государствами, в них политическая власть принадлежит компартии, но их экономики совершают постепенный переход к рыночной экономике, модернизируются, реформируются.

Особенности переходной экономической системы

1) исторический характер экономики: это экономика особого переходного периода, границы которого не всегда можно определить (в России с 85 года (перестройка) или с 91-92 гг. (распад СССР). При определении времени окончания перехода возможна следующая точка зрения: мы перешли к рыночной экономике слаборазвитой страны (Колумбия, Бангладеш). Не все страны с рыночной экономикой живут богато.

2. неоднородность, мозаичность экономики: сочетание элементов старой и новой систем;

3. неустойчивый, как правило, кризисный характер экономики;

4. cильное влияние неэкономических факторов на экономику (оно есть всегда, но в ПЭ проявляется наиболее существенно): а) политики (переход сопровождается сменой политической системы, элиты, идеологии и т.п.); б) межнациональных конфликтов.

5. альтернативность, вариантность развития.

Даже если все переходят и РЭ, все равно много разных путей. Так, от социализма можно перейти к 1) демократическому, модернизированному или авторитарному социализму; 2) либерально-капиталистическому типу: японский, американский, шведский и т.п.

Координаты трансформации: от чего и к чему?
Способы типологизации экономических систем

1. По форме хозяйства (по типу экономики): способ связи производства и потребления, способ координации, регулирования: 

а) натурально-хозяйственная (традиционная)

б) рыночная 

в) плановая 

2. По формациям (критерии: господствующая форма собственности, способ соединения производителей со средствами производства (социально-экономический способ)): Первобытная, Рабовладельческая, Феодальная, Капиталистическая, Социалистическая

3. По степени индустриального развития: Доиндустриальное об-во (сельское хозяйство), индустриальное об-во (производство), Постиндустриальное об-во (сфера услуг).

4. Цивилизационная система:

цивилизация — исторически сложившийся способ воспроизводства жизни по основным неэкономическим и экономическим (внутренним и внешним) факторам;

Реформируя экономику, нужно учитывать социокультурный фактор (этический, религиозный ментальный); географический; геополитический.

Два подхода трансформационных процессов:

( общецивилизационный — движение к единой глобальной цивилизации с универсальными (общечеловечеловеческими) ценностями;

( локальный (полярный) — разнообразие и равноправие цивилизаций.

Вывод:

1) Множественность координат перехода: не только к рынку, но и тип цивилизации, тип хозяйства;

2) несколько векторов перехода; в современный период главным является вектор постиндустриального развития.

Лекция №3
Причины, по которым можно говорить о российской модели рыночной экономики: 

( в мире сложилось многообразие моделей рыночной экономики. 

( в России присутствуют специфические, порой уникальные условия.

Ниже приведена классификация национальных моделей рыночной экономики по содержательному и страновому аспекту:

	
	Капитализм
	Социальность

	Рынок
	либеральная модель
	социал рын. хоз-во

	
	США, 30-35%
	ФРГ, 40-45%

	Гос. регулирование
	регулир. рын. эк-ка
	Соц. модель
	Социалист. модель

	
	Япония, 30-35%
	Швеция, 55-60%
	Китай


% - величина налогов и соц. взносов в ВВП

В разное время Россия ориентировалась на разные экономические модели:

( 82-85 гг. – на КНР (попытки сохранения государства и проведения реформ);

( 2я половина 80х – на Швецию;

( 91-92 гг. – на США (резкие радикальные рыночные реформы);

( 2я половина 90х – на ФРГ (риторика о социальном рыночном хозяйстве);

( рубеж веков – (?)Япония, Ю. Корея.

Страны в порядке убывания роли гос-ва в эк-ке:

  КНР           Япония, Ю. Корея          Швеция                      ФРГ                            США
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ВПК,                  фин.-пром.            гос. сектор                  пром-ть                     фин.-торг.

бедн.регионы      капитал                                                                                        капитал

Левые                 технократы,           соц.-дем.         левый центр      правые

(КПРФ, агр.)       госуд-ники                                                               (СПС)

Трансформация плановой системы в рыночную

1. Плановая экономика, основные характеристики

2. Структура и последствия преобразований

3. Основные модели преобразований

Плановая эк-ка — такая форма хозяйства, в которой координация экономической деятельности осуществляется согласно единому народно-хозяйственному плану на основе преимущественно гос. собственности. В СССР было 12 5-летних планов.

3 мифа, связанных с плановой экономикой:

· Плановая эк-ка — чисто идеологическое явление (на самом деле пользу планирования и регулирования признавал даже Кейнс).

· Плановая эк-ка – это чистая однородная плановая экономика.

 Развитие плановой эк-ки в России:

план 

 Воен. коммунизм   НЭП            Сталин      Оттепель         Косыгин      Брежнев Перестройка  

     1918-20            21-29            30е-50е           к. 50х             2 пол. 60х          70-82      2 пол. 80х

рынок
· Плановая эк-ка – эк-ка приказов и команд.

Основные характеристики плановой экономики:

· ресурсоограниченная эк-ка (в отличие от рыночной – спросоограниченной)

· огосударствленная

· развито иждивенчество

· отсутствует реальная система товарных отношений

· закрытая

· бюр.-номенкл. управление

Типы ограничений и их эффективность в разных эк-ках:

	Ограничения
	Плановая
	Рыночная

	ресурсов
	эфф.
	неэфф.

	спроса
	неэфф.
	эфф.

	бюджетные
	мягкие
	жесткие



   




В рыночной экономике фирма руководствуется своим бюджетным ограничением, а в плановой – оно достаточно условно. Мягкие бюджетные ограничения гарантируют финансовое благополучие предприятий.

· плановая экономика – экономика дефицита

Из-за того что плановая цена ниже рыночной, предложение в плановой экономике меньше спроса. Разница D = QD – QS и есть дефицит. Часто продукты в плановой экономике продавалиь по ценам ниже издержек. Предложение не зависит от цены, оно зависит от плана.

Фактическая цена товара в плановой экономике складывается из двух составляющих: официальной цены и «цены очереди». Превышение реальной цены над официальной приводит к появлению черного рынка. 

QD = QS при pD = pS + pоч.

Другой вариант «специфического равновесия» (термин Корнаи) – предоставление субсидий. QD = QS при pD = pS + Sub. 

Любая экономика стремится к равновесию, в данном случае оно очень специфично. 

Лекция № 4

Предложение в план. эк-ке не зависит от цен, а зависит от плана. 

План. эк-ка нах-ся в сост-ии искусств. равновесия: Qs=Qd, ps=pd+sub (субсидиарный рынок) 
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Интенсивность дефицита зависит от

1) Трения (издержек трения) в прямой пропорции

2) Величины резервов в обр. зав-ти

z=f(w/q) 
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Трения – издержки, связанные с отсутствием информации

· неуст-ть поведения партнеров

· запаздывание с приспособлением к изменившимся условиям

· с плановыми (…?)

	
	план.
	рын.

	1) Чувствит-ть к ценам

( при выпуске гот.

( при приобр. рес.
	?

?
	?

?

	2) Преобладают 

( запасы ресурсов

( запасы прод.
	+

-
	-

+

	3) Чувствит-ть к ценам

( при выпуске гот.

( при приобр. рес.
	+

-
	-

+


При реформировании важно: 

· охватить все сферы

· преобр-я – посл-ть совокупных мер

· последоват. Переход

3 осн. блока:

	Институц. преобразования
	Либерализация эк-ки
	Макроэк. стабилизация

	1. Изменение роли гос-ва

2. Разгосударствление и приват-я соб-ти

3. Становление част. предпр-ва

4. Институт рын. инфраструктуры

5. Законодат. база рос. эк-ки


	1. Либер-я цен, высвобожд-е

2. Либер-я рынков

3. Либер-я внешнеэк. связей, движ-е к открытой эк-ке (конвертируемость нац. валюты)

4. Демонаполизация и антимоноп. регул-е

5. Введение системы банкротства

6. Снятие ограничений на созд-е новых фирм

7. Расширение самостоят-ти для всех форм соб-ти


	1. Финансовая стабилизация (подавление инфляции)

2.  Структурно-производств. стабилизация


Последовательность:

1) Внутри блоков: (2) или демонопол-я или либерализация цен, (1) разгосуд-е или законодат. база

2) Между эл-тами разных блоков – (1) приватизация или (2) либер-я цен (?)

3) Между юлоками: (II + I)->(III)-> (эк. рост=инвест. Этап)

(Гайдара часто упрекают в том, что он не провел институц. преобр-я, а сразу открыл экономику)

2 осн. модели перехода

	Либеральная (шок. терапия)
	Критерии
	Градуализм

	одномоментные преобр-я
	1) скорость
	Постепенные преобр-я

	Слом прежней сист.
	2) радикализм
	Использование эл-тов прежней системы

	Высокая
	3) степень либрер.
	Умеренная

	Либер. Неоклассич. монетаризм
	4) теорет. основы
	Кейнсианство + институциализм + соц-демокр

	Приватизация
	5)приоритет

-институт. преобр.
	Многообр-е форм соб-ти + роль гос-ва

	Либер-я цен
	- либерал.
	Хоз. стоимость

	Финанс. стабил-я
	- макроэк.
	Структ.-произв. стабил-я

	Польша, Вьетнам, Чехия, Венгрия, Россия 
	6) ПРИМЕРЫ СТРАН
	Китай, Белоруссия, Узбекистан, Туркменистан


Примечание: ни одна из моделей не была осущ-на в чистом виде (всегда сочетание)

Результаты
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Лекция № 5

Трансформация плановой эк-ки в рыночную.

1. Функции и роль гос-ва в перех. эк-ке. Для плановой эк-ки характерно:

· Огосударствление собственности и других институтов;

· Огосударствление управления;

· Огосударствление экономических процессов.

Экон. деятельность в плановой эк-ке – это, по сути, деятельность по выполнению гос. плана. Гос-во играет первостепенную роль. При переходе к свободному рынку необходимо модернизировать роль гос-ва.

В самом общем виде существует два подхода к определению места гос-ва в экономике:

а) либеральный 

· Дерегулирование (т.е. включение

рыночных механизмов).

· Дешевое гос-во (сокращение 

доли гос. расходов в ВВП)

· Открытая эк-ка (минимальное

вмешательство гос-ва во внешнюю экономику).     

б) градуалистический
· Сохранении сильной роли гос-ва, в т. ч. как собственника (многообразие форм собст-ти).

· Высокая доля гос. расходов в ВВП

· Ограниченно открытая эк-ка (протекционизм; сохранение экон. безопасности, поддержка отеч. производителя).

Гос. собственность широко распространена в таких странах, как Китай, Вьетнам, Белоруссия, Эстония, Узбекистан. В Венгрии, Чехии, Словакии, Эстонии, Польше доля гос. расходов превышает 40%.

Что же происходит, если гос-во вдруг резко сокращает свои функции?

1) Возникает институциональный вакуум (неплатежи, недостаток контроля);

2) Экон. хаос, рост теневой экономики;

3) Снижение контроля над финансовыми потоками, разрыв между реальным и финансовым секторами эк-ки;

4) Резкая социальная дифференциация;

5) Снижение инвестиционной активности.

В целом: сокращение совокупного спроса и, как следствие, углубление спада.

Функции гос-ва в рын. эк-ке. 

1. Производство и обеспечение общест. благ (некоммерческая сфера).

2. Противодействие негативным внешним эффектам (экстерналиям).

3. Антимонопольная деятельность.

4. Сглаживание социального нерав-ва, перераспределение доходов.

5. Макроэкономическая стабильность.

6. Правовая функция: обновление рын. законодательства, защита прав собственности.

7. Долгосрочное прогнозирование и стратег. планирование.

Специфика переходной экономики.

1. Сокращение доли гос. расходов(сокращение финансирования.

2. Переток квалифицированной рабочей силы из гос. сектора в частный.

3. Особенности России:

· неразвитое экол. законодательство;

· хищническое предпринимательство;

· опасность ужесточения спада темпов роста в условиях экол. кризиса.

4. Происходит резкое углубление соц. дифференциации (30\1, тогда как в Европе 5-7\1).

5. Очень глубокая макроэкон. нестабильность

6. Необходимость создания новой правовой базы для новых явлений.

7. Сейчас в России задачи программирования отошли на 2й план. Парадокс: цели краткосрочно.

8. Ф-ия преобразования, реформирования эк-ки. (институционал. преобразования, либерализация, стабилизационная эк-ка).

2. Цены и ценообразование. В плановой эк-ке цены:
· неравновесные; 

· плановые, установ. административно;

· затратные цены, в их основе лежат трудовые затраты.

(Предприятия были заинтересованы в том, чтобы увеличивать кол-во затрат, часто неоправданно.

· существовала скрытая инфляция, проявлявшаяся в товарном дефиците, черном рынке, в денежном навесе (значительные денежные суммы, хранившиеся в сберкассах, не находившие применения в эк-ке), вымывании товаров дешевого ассортимента.

В переходной эк-ке:  - Либерализация цен(
- Значительный рост цен (в Армении в 1993г. в 108 раз, 90г. Венгрия – на        

35%, 92г. Россия в 26 раз).

Почему одно влечет другое?

· Превращение скрытой инфляции плановой экономики в открытую;
· Шоки предложения:
· разрыв хоз. связей из-за распада СССР;

· резкий рост цен на энергорес-сы;
· криминализация эк-ки;
· неразвитость рын. конкур. мех-ма;
· высокие инфляционные ожидания (неустойчивая ситуация)
 (Цены на готовую продукцию росли быстрее, чем на сырье, хотя рост цен на энергорес-сы опережал все.

· заниженность цен на  (-рес-сы в план. эк-ке;

· монополизм в ТЭКе;

· возможности для  (-производителей обойти узкие спросовые ограничения внутреннего рынка;

· (-рес-сы – товары малоэластичного спроса.

3. Нерыночные формы. В условиях сформировавшейся квазирыночной эк-ки нашли широкое распространение нерыночные формы. Характер хоз-ва определяется как псевдорыночное, т. к.

· Экономика имеет спекулятивную нацеленность. В нач. 90х гг. это не была эк-ка товарного производства;

· В структуре эк-ки преобладают нерыночные формы:

· Натурально-хоз.  тенденции 

1997 – 30%овощей покуп., 70% - выращивается;

1985 – 64% овощей покупалось.

· Неплатежи. Взаимно просроченные платежи предприятий составляют 23% ВВП, ранее достигали 50% ВВП.

· Бартер. (В 2000г. 20-25%). Иногда достигал 50%.

· Денежные суррогаты (векселя, расписки и т. д.)

· Монополистическое регулирование;

· «Патернализм» - соц. опека со стороны гос-ва; (Мягкие бюджетные ограничения, социальный патернализм и т. д.)

· Радикальность преобразований ( эк-ка не успевает отвечать на рыночные импульсы ( число нерыночных элементов еще больше увеличивается.
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Экономика России 90-х годов – это во многом квазирыночная экономика с точки зрения:

· Нацеленности на спекулятивные операции

· Структуры (засилье нерыночных форм)

Доля купленной продукции в общем обороте продуктов питания с7нижается

Неплатежи, взаимная просроченная задолженность предприятий. 

Доля неплатежей доходила до 50% ВВП (в 2000 году – 23%).

Денежные суррогаты (например, расписки)

Социальная опека со стороны преимущественно государства порождает социальное иждивенчество. Патернализм государства к предприятиям получил название мягких бюджетных ограничений.

Трансформация собственности в переходной экономике

1. Экономическое содержание собственности

2. Направления трансформации собственности. Разгосударствление и приватизация.

1. Собственность не только экономическая категория, а также юридическая.

В экономической теории только две школы обращают внимание на вопросы собственности. Это марксизм и неоинституционализм (экономическая теория прав собственности; Рональд Коуз)

Либеральное неоклассическое направление исходит из того, что частная собственность – важнейший элемент рыночной экономики. Но механизм ее действия, реализации в данной теории отсутствует.

Исторический экскурс:

Самая древняя традиция в исследовании собственности – традиция римского права. Триада собственности:

1. Владение (обладание)

2. Пользование (извлечение полезных свойств)

3. Распоряжение

Для юристов важнее владение, для экономистов – пользование и распоряжение. Например, аренда является пользованием и частично распоряжением.

Из римского права выделяются два направления:

· Континентальная традиция 

· Англосаксонская традиция

Континентальная традиция:

· Собственность – монолит, исключающий расщепление между разными субъектами.

· Эта традиция характерна для капитализма

· Ее придерживаются Маркс, представители либерального направления (Смит и др.)

· Маркс: главное – общественная собственность, частная собственность в исторической перспективе отрицается.

У либералов все наоборот.

Англосаксонская традиция:

· Возникла в ХХ веке

· Собственность – институт, включающий в себя «пучок» правомочий, которые могут делиться между субъектами.

· 12 правомочий Оноре

· Спецификация прав собственности – закрепление определенных прав собственности за определенным субъектом на определенный объект с определением способа воздействия. Размывание прав собственности – нереализация спецификации. Происходит в случаях, когда права собственности плохо установлены или недостаточно защищены, попадают под ограничения.

· Появление этой традиции вызвано усложнением экономических связей.

	Уровень собственности
	Экономич. школа
	Содержание
	Направление трансформации

	Отношения собственности


	К. Маркс
	Собственность – тип социально-экономического присвоения. Кто присваивает? Что? КАК?
	Государственно-бюрократическое присвоение (чисто капиталистическое; капиталистическое + социально ориентированное)

	Формы собственности
	К. Маркс, либеральное направление
	Определение собственности со стороны субъекта собственности
	Государственная собственность (частная собственность; смешанная собственность)

	Права собственности
	Неоклассич. теория прав собственности
	Собственность – пучок правомочий. Правомочия Оноре 
	Государственная собственность (спецификация прав собственности; размывание прав собюственности)


Характеристики, наследуемые собственностью из переходной экономики.

· Социалистические страны

Государственно-бюрократическое присвоение в единстве с социальным патернализмом. Слабая «расщепленность» прав собственности.

· Развитые страны

Смешанное присвоение (капиталистическое + социально ориентированное) Разнообразие форм собственности при господстве частной. Спецификация, охрана и защита прав собственности.
· Развивающиеся страны

Сильное влияние неэкономического присвоения. Клановый характер присвоения. Мозаичная, многоукладная структура собственности с сохранением традиционных черт. Слабая спецификация прав собственности.
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2. Направления трансформации собственности.

3. Способы, модели и этапы приватизации в России.

4. Страновые особенности реформирования собственности в переходной экономике.

5. Современные системы отношений, форм и прав собственности в России.

Направления трансформации собственности

2. Плановая экономика (ПлЭ) – огосударствленная экономика, что выражается в господстве гос собственности. К концу 80-х 90% всех форм собственности – государственные, остальные 10% - колхозные кооперативы. Переход к рынку потребовал разгосударствления.

Разгосударствление собственности – сокращение роли и доли государства как собственника. Оно может проходить в разных формах:

1) сокращение гос. Вмешательства в экономику (децентрализация управления)

2) коммерциализация госпредприятий (расширение их хоз. свободы как субъектов рыночной экономики). Формально предприятия в гос собственности, но им предоставляется значительная свобода – их освобождают от плана (расширяются права управленцев на предприятиях)

3) демократизация, расширение прав трудовых коллективов

4) акционирование

5) аренда гос имущества: передача имущества во временное пользование

6) создание новых частных фирм и, следовательно, рост доли частного сектора в экономике (Китай в 1-ю очередь шел по этому пути)

7) приватизация – превращение гос (и муниципальной) собственности в частную

2 подхода в вопросе соотношения разгосударствления и приватизации:

1) градуалистский: важен весь набор форм разгосударствления собственности, сохранение разнообразия форм собственности (они делают акцент на перераспределение прав собственности)

2) либеральный: главное – приватизация. Разгосударствление – краткий предприватизационный этап.

Формы собственности и их изменения

Плановая экономика:

· гос собственность (общенародная)

· личная собственность (но не на средства пр-ва)

· колхозно-кооперативная

· собственность общественных организаций

Современная Российская экономика

· частная (физических и юридических лиц)

· гос (федеральная и субъектов РФ (их 89))

· муниципальная – собственность городских и сельских поселений

· смешанная (переплетение разных форм собственности, например РАО ЕС – 52 % у государства)

	
	Частная
	Гос + Муниц
	Другие

	Доля в числ. предпр.
	75%
	10%
	15%

	Доля в ВВП
	30%
	25%
	45%


 Таким образом, в негос формах собственности создается 75% ВВП.

Некоторые другие страны по доли негос сектора:

Лидеры: Чехия, Венгрия (около 80% - в частном секторе), Албания, Эстония, Словакия (75%)

Отстающие: Беларусь (20%), Туркменистан (25%), Таджикистан, Босния (<30%)

Способы, модели и этапы приватизации в России

Способы:

1) акционирование (превращение гос предпр в АО с последующей реализацией акций)

2) аукцион (продажа гос предпр на открытых торгах)

3) коммерческий конкурс (аукцион с дополнительными условиями: сохранение профиля деятельности, рабочих мест, …)

4) инвестиционный конкурс (коммерческий конкурс + инвестиционные условия)

5) выкуп арендованного имущества

6) продажа ликвидируемых предприятий

Крупные предприятия приватизировались через акционирование – крупная приватизация.

Другие способы использовались в так называемой «малой приватизации» (магазины, парикмахерские, …).

Распределение по способам приватизации (первая половина 90-х):

акционирование – 30%

выкуп арендованного имущества – 30%

коммерческие конкурсы – 20%

Модели приватизации

 (относятся к предприятиям, осуществлявшим приватизацию через акционирования)

3 модели: (критерий – распределение акций между разными субъектами)

1)  

25% - привилегированные акции для трудового коллектива (они бесплатные, обеспечивают фиксированный дивиденд, не голосуют)

10% - обыкновенные акции для трудового коллектива (реализуются с коэффициентом 0,7 от номинала)

5%   - администрация

60% - Российский Федеральный фонд имущества

2)

51% - трудовому коллективу

49% - Фонд имущества

3)

20% - трудовому коллективу

30% - инициативной группе (она берет ответственность за предприятие)

50% - Фонд имущества

Модель выбирает трудовой коллектив 2/3 голосов. Если 2/3 не набирается, то в обязательном порядке реализуется 1-я модель.

В действительности:

65% - по 2 модели

30% - по 1 модели

5% - по 3 модели

Но были и специальные схемы (например, Газпром)

Цели приватизации:

1) создание широкого слоя частных собственников

2) повышение эффективности предприятий

3) привлечение инвестиций

4) содействие финансовой стабилизации

Этапы приватизации в России:

1) Спонтанная, стихийная (1990-91) (не было законодательной базы)

2) Ваучерная или чековая (92 - первая половина 94). Ваучер – гос ценная бумага целевого назначения, использующаяся в качестве платежного средства при приватизации.

3) Послечековая (с1 июля 1994) – в основном денежная, платная, инвестиционная.

Страновые модели

1) разгосударствление без приватизации (Китай, Вьетнам)

2) народная или массовая приватизация (ваучерная) (Чехия, Словакия, Литва, Монголия) Лучшая – чешская купонная приватизация. Отличия чешской от российской (в скобках): частично платная (бесплатная), взрослые >17 лет (всеобщая), именные (безличные), дробные: несколько купонов на несколько этапов приватизации (разового использования).

3) инсайдерская модель: менеджер или трудовой коллектив – основной акционер (Польша, Словения, Румыния, Украина).

4) аутсайдерская модель (модель мажоритального управления): внешний акционер (Венгрия, Эстония: у них соотв. 40 и 60% доли иностранных инвесторов). Делался упор на денежный, платный способ приватизации (Венгрия в 1991 г. собрала больше денег от приватизации, чем Россия)

Лекция № 8

Семибанкирщина – в сер. 90-х гг. контр ок. 0,5 эк. Р. Четких границ форм собственности в Р. нет. В современных АО 55% акций ( инсайдерам, 35% - аутсайдерам, 10% - гос-ву.

На самом деле доля менеджеров более высока, чем фактическая, т.к. они имеют множество возможностей влиять на рабочих.

Приватизация состоялась с т. зр. Системной трансформации э-ки: создана институциональная среда э-ки, произошло ее разгосударствление. 40-60 млн. купивших акции на ваучеры явл. формальными собственниками, 10 млн. – в малом бизнесе.

Семибанковщина связана с такими влиятельными фигурами, как Березовский, Потанин, Смоленский, Ходарковский, Авен, Фридман, Гусинский, а сейчас это Абрамович и «Альфа-группа».

Соц. Проблемы Пер Э-ки

1. Соц. справедливость.

2. Соц. направленность.

3. Соц. стратификация.

I. Социальное в э-ке – та сторона в э-ке, кот. связано с положением людей и обществен. групп и реализации их интересов.

5 направлений соц блока:

· доходы (ур. жизни);

· занятость и безработица;

· соц обеспечение;

· соц сфера (образ., здравоохр., культура) и степень ее доступности;

· труд отношения и соц партнерства.

Точного определения соц справедливости нет.

Соц справедливость – соответствие системы эк отн-ий (прежде всего отн-ий распределения) тем стандартам поведения, потребления, соц положения, кот. доминируют в данном общ-ве и восприн-ся общ-вом как справедлив. (учебник Радаева).

Виды соц справедливости (Пиндайк, Рубинфельд)

· утилитарный – максимизация общей полезности всех чл. общ-ва;

· эголитарный (уравнительный) – когда все распределяется поровну, уравнительное распред;

· роулсианский (примыкает к соц.-дем.): справедливость устанавливается рынком (рынок дает равенство шансов);

· либеральный (рыночный): максимизация полезности наименее обеспеченных слоев общ-ва.

Рос. понимание соц справедливости связано с более низкой соц дифференсацией. Рыночные реформы должны учитывать это понимание сой дифф-ии.

Для России ближе эголитарный вид, т.к. наследие соц системы и традиции рус общины дают о себе знать.

Соотношения рынка и социальности (подходы)

1. либеральный: социальность – оборотная сторона рын отношений; если рынок эффективно функционирует, то он сам обеспечивает благосостояние общества

2. соц.-дем.: социальность – необходимое дополнение рынка, т.к. рынок не может решать все соц ?-ы (“рынок должен быть особой социальностью, смягчающей отрицательные последствия рынка” – немецкий соц.-дем-зм)

3. ортодоксальный: все соц проблемы могут решаться только вне рынка, рынок – лишь дополнение.

Соц справедливость и эк эффективность

· либеральный подход: равенство неэффективно. В ПерехЭ главное – обеспечить эффективность э-ки. Соц ориентация невозможна в усл ПерЭ, т.к. ПерЭ кризисная и го-во не имеет достаточно средств.

· Соц.-дем. Подход: неравенство неэффективно. Сильная соц дифференсация приводит к соц напряженности в общ-ве, кот-ая снижает совокупный спрос из-за недопотребления отдельных соц групп, и к деградации трудовых ресурсов.; снижает науч.-тех. И образовательный потенциал общества. 

Массы общества не желают более эффективного распределения, считая, что  оно несправедливо.

II. Соц ориентация соответствует одной из генеральных тенденций развития.

1. В соц ориентации нет необходимости (соц ориентация – благопожелание).

2. Соц ориентация ПерЭ необходима:

· приводит к деградации трудовых ресурсов, науч.-тех. И образовательного потенциала;

· сокращает и примитивизирует спрос;

· создает соц напряженность в общ-ве;

· увеличивает число противников рыночных реформ;

3. ваучеры: именные и неименные.

Лекция № 9

Соц. стратификация
Социальная стратификация – социальное расслоение общества. Сравним социальную стратификацию 3-х типов стран:

1) развитый рынок

2) социализм

3) переходная экономика

1). Средний класс составляет примерно 2/3. 

2). Средний класс –(20%, верхушка пирамиды, остальное – массы трудящихся.

3). 20% - средний класс, 50% - слой бедных.

Традиционный средний класс – это предприниматели, фермеры; в современных условиях – это также научно-техническая и гуманитарная интеллигенция, высококвалифицированные военные. При социализме – средний класс составляет научно-интеллектуальная элита и номенклатура.

В России 26,4% населения имеют доход ниже прожиточного минимума. На начало 2000 года средняя з/п составила ( 100$. Фактически 50% относятся к бедным слоям, средний класс – (20%.

Некоторые характеристики среднего класса:

1) гарант социальной устойчивости общества;

2) средний класс – наиболее качественная рабочая сила;

3) средний класс – основной внутренний инвестор, «налоговый донор»;

4) это предъявитель спроса на качественные товары и услуги (дает импульсы экономике)

5) формирует здоровую мораль.

Средний класс-  опора рыночных реформ.

Роль среднего класса в переходной экономике:

1. неустойчивый характер (высока вертикальная мобильность)

2. более низкий уровень доходов по сравнению с США (у нас – 5-8 тыс.$, у них – 30-40 тыс.$  в расчете на семью из 4-х человек) 

3. некачественная структура российского среднего класса. (В наш не попадает научно-техническая интеллигенция [по критерию дохода], зато попадают «новые русские»). 

Критерии среднего класса:

1) свобода

4)статус

2) собственность
5) квалификация

3) доходы

6) моральные ценности

Общие характеристики рынка труда 

Наиболее важные черты:

1) рынок труда формируется и функционирует в условиях, как правило, кризисной экономики;

2) а) слабость институтов социальной политики (профсоюзы, местное самоуправление, общественные органы). Наверное, причина в том, что в руках профсоюзов много собственности.

б) низкая социальная ответственность бизнеса

3) наличие скрытых форм (скрытые доходы, скрытая безработица и т.д.)

4) наличие неформальных отношений и неформальных типов поведения

5) многоукладность рынка труда (разделение на множество ниш)

а)С т.з. ориентации:

Гос. предприятия – патернализм, привязанность к предприятию.

Новый бизнес – более рациональный, индивидуалистический.

б) правовое регулирование:

гос.предприятия – довольно хорошо соблюдают   КЗоТ

новый бизнес – уход от законодательства, нет профсоюзов

в) с отраслевой т.з.:

резкая соц. дифференциация (2-3 раза – разница в з/п на Западе, 6-7 раз – в России)

Относительно слабая мобильность рабочей силы: жилье, высокие транспортные расходы; большая прикрепленность к  своему региону. На нашем рынке труда существует множество барьеров.

2 конкретные проблемы:

I. Распределение доходов в переходной экономике

1. В переходной экономике образуются новые виды доходов, которых не могло существовать в плановой экономике (рента, прибыль); формируется пофакторное распределение доходов.

2. Деформации в сфере распределения:

· Скрытые формы доходов ((30%)

· Наличие нерыночных элементов: натурализация доходов, натурализация оплаты труда, неплатежи (долги по з/п до 2 мес.; сейчас – 0,5-0,7 к средней з/п) 

· Экстраординарная гибкость з/п (резкое ее падение не приводит к уменьшению занятости)

Характеристики распределения доходов (прежде всего в РФ):

1) резкое сокращение реальной зарплаты ((30%) => увеличение бедности. В Чехии 2 года назад з/п составила 96% дореформенного уровня, в Венгрии – 90%.

2) Резкая социальная дифференциация (80-е гг. децильный коэф-т составил 4-5: 1, 2000 г. – 14:1). Это официальные цифры, неофициально – 30:1, в Москве 60 к 1. В западных странах – 7:1. На 1-ый квартал 2001 года коэф-т Джини (0,4. В социалистических странах G=0,23-0,25, в Польше - (0,3, в Венгрии еще меньше. 

Экономика может сочетаться с социальной ориентацией.

II. Безработица

Рост безработицы – характерное явление для переходной экономики. При социализме безработицы не было, однако сущ-ло тунеядство. Сейчас 7 млн.человек (10,4% от экономически активного населения) без работы, в 1998-1999 было 12-13%.

Формы безработицы:

1) В плановой экономике – скрытая безработица или безработица на работе. Часто рабочую силу надо было привлекать на различные мероприятия (картошку) => держат большой штат.

2) В рын.экономике:

Фрикционная и структурная (определяют естественный уровень) и циклическая.

3) В российской переходной экономике: фрикционная (увеличилась), структурная, циклическая.

Однако,  под фрикционной часто скрываются другие виды безработицы. Структурная: технологический прогресс меняет структуру, в переходной экономике это связано с преодолением структурных деформаций (например, уменьшение доли ВПК).  

В России безработица не может характеризоваться как циклическая. Это не кризис фазы цикла, это трансформационный кризис => безработица трансформационная или спадовая. 

Характерная форма – скрытая безработица (неполная рабочая неделя или вынужденный административный отпуск).

Лекция № 10

Воспроизводство на макроуровне

Воспроизводственный кризис в переходной экономике

I. Инвестиционный кризис и его причины

II. Структурные диспропорции в плановой и переходной экономике

III. МЭС, ее виды, проблема обеспечения экономического роста

Воспроизводство (по Марксу) – процесс производства, взятый в постоянной связи, в непрерывном потоке своего возобновления

Воспроизводственные параметры: ВВП (ВНП) и его динамика, инвестиции, структура экономики, экономический рост и т.д.

Воспроизводственный кризис – составная часть трансформационного кризиса: снижение экономического потенциала; спад производства(ВВП); сокращение производственных инвестиций; медленная структурная перестройка экономики

Тут должен быть график совокупного предложения за 80, 92 и 98 гг.    

Совокупное предложение снижается,

сопровождаясь инфляцией

AS80(AS92(распад СССР

AS92(AS98(износ

производственных мощностей

Снижался потенциальный ВВП (Yгод)

Расходы на НИОКР составляют сейчас лишь 0,26%ВВП 

	Доля в мире %
	70гг
	90гг
	00г

	ВВП РФ
	8,1
	5,6
	2,6

	ВВП Китая
	2,6
	5,4
	10,1


Причины кризиса:

1) Наследие прежней экономической системы (диспропорции)

a) утяжеленность экономики – гипертрофированное развитие отраслей тяжелой промышленности

b) ВПК

c) Неразвитость сферы услуг (25-30% ВВП, в развитых – более 60%)

d) Неразвитость малых форм хозяйства

2) Собственно переход к рынку

3) Развал единой экономической системы, нарушение экономических связей, для некоторых – военные действия

4) Ошибки правительства в экономической политике, ее бессистемность

a) Вера в автоматическое действие либерализации, рыночных механизмов, резкое сокращение роли государства

b) Сведение МЭС к финансовой стабилизации, отсутствие целенаправленной политики для перестройки экономики

Инвестиционный кризис – составная часть воспроизводственного кризиса – сокращение в основной капитал

I=e–dR+(Y, е – автономные инвестиции, d – коэффициент чувствительности инвестиций к ставке процента, ( ‑ коэффициент чувствительности инвестиций к изменению ВВП; (–dR+(Y) стимулированные инвестиции

Причины кризиса

1. Высокая ставка рефинансирования, превышающая уровень рентабельности производственных предприятий (предприятия не брали кредит). Низкая чувствительность к ставке процента

2. Снижение ВВП (Y/(I – инвестиционный мультипликатор; (I/(Y – инвестиционный акселератор

3. Низкая рентабельность~10% (низкая ожидаемая прибыль), доля убыточных предприятий~40%

4. Высокое налоговое бремя

5. Неблагоприятный инвестиционный климат:

· высокие риски

· слабая защита прав собственности

· противоречивое и меняющееся законодательство

· неравенство условий конкуренции

· криминализация экономики

6. деформированная структура сбережений, разрыв сбережений и инвестиций

7. эффект вытеснения: высокодоходные государственные ценные бумаги (ГКО) вытеснили деньги из производственных инвестиций

8. масштабный вывоз капитала

9. отсутствие сильной инвестиционной политики

Последствия перехода к рынку

1. разрушение экономических связей

2. гипертрофированный рост деловых услуг посреднического характера(разбухание трансакционных издержек

3. устранение ряда диспропорций, присутствовавших в плановой экономике

4. спад в материальном производстве

5. сокращение услуг населению

Некоторые диспропорции плановой экономики сохранились и даже углубились: усилилась утяжеленность экономики, сырьевая ориентация экспорта, рост теневой экономики (25%ВВП), псевдоулучшение структуры ВВП  Y=C   +   I   +   G   +   Xn            за 99 год

     51%   15%   15%    16%            РФ

     65       20      15                        США

     58       30      10                        Япония

Структурная перестройка означает устранение диспропорций в экономике и создание новой структуры, соответствующей НТП.

Медленная структурная перестройка российской экономики – одна из форм проявления производственного кризиса

СПОСОБЫ СТРУКТУРНОЙ ПЕРЕСТРОЙКИ

1. американский (с акцентом на рыночные механизмы)

2. японский (активная роль государства в структурной перестройке)

Сдвиг приоритетов в промышленности

50 гг.                            60-70 гг.                           80 гг.

трудоемкая                 капиталоемкая              наукоемкая

(легкая)                     (машиностроение)          (электроника)

Россия до сих пор не определилась с приоритетами, нет активной промышленной политики

Лекция № 11

Проблема структурной диспропорции.

Переход к рыночной экономике сгладил некие диспропорции плановой экономики:

1. Увеличение доля услуг в ВВП

2. Рост малых форм хозяйствования

3. Усиление открытости экономики

Но некоторые диспропорции плановой экономики сохранились и даже углубились:

1. Усиление утяжеленности экономики

2. Сырьевая ориентация экспорта, да и всей экономики выросла (доля сырья в экспорте превышает 50%)

3. Рост теневой экономики (доля теневой экономики в ВВП — 25%)

4. Псевдоулучшение структуры ВВП.

Структура ВВП в 1999 году (в процентах):

	ВВП
	C
	I
	G
	Xn

	РФ
	51
	15
	15
	16

	США
	65
	20
	15
	

	Япония
	58
	30
	10
	


Сумма по строкам не равна 100%, т.к. есть неучтенные элементы.

В РФ: доля С растет, что хорошо, но то в условиях снижения реального дохода, за счет уменьшения инвестиций, например.

Статья госрасходов включает в себя лишь часть реальных госрасходов — только расходы госучреждений. Совокупные государственные работы (=расходы консолидированного бюджета, куда входят также местные бюджеты и специальные фонды) составляют в РФ в 2001 году 30%, во второй половине 90-х в Германии — 54%, в США — 38%, в Чехии, Словакии, Польше, Венгрии — 50%.

Структурная перестройка экономики — устранение диспропорций плановой экономики и формирование новой системы экономики, отвечающей требованиям НТП (а также национальным особенностям страны, социальной направленности).

В РФ структурная перестройка происходит очень медленно, а по ряду позиций вообще отсутствует.

Существует два основных пути структурной перестройки:

· Американский: акцент на рыночные принципы, либеральная модель. В годы энергетического кризиса экономика США структурно перестраивалась, государство в этот процесс не вмешивалось.

· Японский: активная роль государства. Прогнозирование экономики, определение точек роста, активная политика, способствующая переливу капитала из одних отраслей в другие, поддержка фирм-лидеров и т.п. В Японии определение приоритетов происходило так: 50-е — трудоемкое производство (легкая промышленность), 60-70-е — капиталоемкое (суда, автомобили), с 80-х — наукоемкое производство.

В РФ еще нет расстановки приоритетов, у нас отчасти американская модель, но ситуация скорее напоминает хаос. Наша ситуация напоминает экономику Японии после войн, да и исторически нам более подходит японская модель.

Денежно-кредитная и финансовая системы в переходной экономике.

(1) особенности в плановой экономике

(2) особенности в переходной экономике

(3) деньги и неденежный экономический оборот в переходной экономике

Принятые сокращения:

	ДКС — денежно-кредитная система

ДКП — денежно-кредитная политика

БНС — бюджетно-налоговая политика

ДС — денежная система
	ФП — фискальная политика

БС — банковская система

ЦБ — центральный банк

КБ — коммерческий банк




(1) особенности в плановой экономике

Наиболее важные характеристики:

1. ДКС играет в плановой экономике подчиненную, второстепенную роль, обслуживая планомерно организованные потоки товаров и ресурсов

2. БС
2.1. Одноуровневый характер БС (не было деления на ЦБ и КБ, был госбанк, который был одновременно и эмиссионным центром, и КБ, имел отделения на местах, т.е. имело место огосударствление БС. Позже выделились спец. Подразделения БС: Внешторгбанк и др.).

2.2. Несамостоятельность госбанка: выполнял решения политического руководства

3. Деньги в плановой экономике: формально выполняли все известные функции, реально играли роль учетной категории: учет затрат труда и движения ресурсов и товаров, на 90% деньги были безналичными (особенно между предприятиями)

4. ДКП:

4.1. ЦБ фактически не организатор, а лишь проводник ДКП

4.2. ДКП базировалась на мягких бюджетных ограничениях (низкие процентные ставки, списание долгов)

5. БНС, ее особенности:

5.1. Главный финансовый инструмент:

5.1.1.  Бюджеты регионов и предприятий играли подчиненную роль

5.1.2.  Эта система была важнее ДКС (исторический пример: кейнсианцы, монетаристы, т.е. те, кто признавал важную роль государства, БНС ставили выше ДКС)

5.2. Мягкие бюджетные ограничения, поддержка планово-убыточных предприятий, отсрочки, индивидуальные ставки процента и т.п.

5.3. Налоги были слабо ориентированы на стимулирование экономической деятельности: 50% всех поступлений в бюджет составлял налог с оборота (не активный налог).

6. Отсутствие фондового рынка, рынка ценных бумаг.

(2) особенности в переходной экономике

1. Переход к рыночной экономике привел к усилению роли ДКС, т.к. ДКС — своего рода кровеносная система экономики. Получился разрыв реального и денежного секторов экономики.

2. Произошли важные институциональные преобразования в ДКС:

2.1. Возникла двухуровневая БС (ЦБ+КБ)

2.2. ЦБ стал независимым институтом, прежде всего от правительства, хотя эта независимость неустойчива (решение, скажем о девальвации все равно реально принимает не ЦБ, правительство всегда хочет уменьшить эту независимость)

2.3. появление валютных бирж, фондовых бирж, неспециализированных денежных институтов.

3. Слабость КБ и в целом БС: уровень концентрации банковского капитала, по сравнению с западными странами (в 2000 году в РФ концентрация капитала в БС составила $7,5 млрд.) Этот вопрос обостряется в связи с тем, что РФ хочет вступить в ВТО.

4. Акцент на спекулятивные операции, например, доля кредитов в инвестиции — 5%, т.е. нет инвестиций в реальные сектор: БС доходнее.

5. Монопольная роль Сбербанка в аккумуляции денежных средств населения (78% вкладов). Причина: недоверие к КБ, низкий уровень банковских гарантий, инерция отношений Сбербанка и населения в СССР.

6. Особенности ДКП:

6.1. Слабая нацеленность ДКП на стратегические цели, в основном — на промежуточные цели, например, на поддержание валютного курса.

6.2. Слабая роль основных инструментов ДКП: 

6.2.1. Ставка рефинансирования

6.2.2. Операции на открытом рынке, например, ГКО были слабо связаны с ДКП, скорее выполняли фискальную функцию 

6.2.3. Норма обязательного резервирования: 60-80 млрд. рублей на счетах ЦБ — это мертвый груз.

(3) деньги и неденежный экономический оборот в переходной экономике

Неденежные инструменты: бартер, денежные суррогаты, неплатежи.

ДС:

1. Деформированная структура денежной массы

1.1. Высокая доля наличных денег

1.2. Неразвитость денежных инструментов (чеков, депозитов, сертификатов), лежащих за пределами М0 (М1 почти отсутствует).

	М0
	М2
	М3=квазиденьги

	419
	1144
	1564

	
	419+725
	М2+депозиты в валюте


Доля М0/М2=36%, М0/М3=27%, в США М0/М3=7-8%.

Все это говорит о неразвитости денежных инструментов.

2. Низкое значение денежного мультипликатора.

В США — 8, в РФ — 3.
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3. Низкая степень монетизации ВВП (М2/ВВП): в РФ 16%, в США 55%, в Германии 60%.

Неденежные платежи:

1. Бартер

2. Суррогаты

3. Талоны предприятий

4. Необеспеченные векселя, талоны

Причины их:

1. Инерция плановой экономики

1.1. мягкие бюджетные ограничения

1.2. низкая степень рыночности, и, как следствие, низкая денежность

1.3. низкая степень оборотности продукции

2. Низкая степень адаптивности + отсутствие должной институциональной базы

3. Кризисный характер экономики в целом

4. Низкая степень монетизации ВВП, неоправданно жесткая ДКП → отсутствие живых денег

Лекция № 12
Денежно-кредитн. и фин.сист.в ПЭ.

1.Гос.финансы и бюдж.дефицит в ПЭ.

Финанс.сист. вкл. гос.финансы и корпоративн.финансы. Гос.финансы вкл.:1)Гос.бюджет как федеральный;2)Региональные бюджеты(бюджеты субъектов федерации);3)Финансы гос. предпр.;4)Спецфонды (напр. дорожн-бюдж. фонд)

В Р.: федер. бюдж.и консолидир. бюджет, кот. вкл: спец фонды и бюджеты субъектов РФ)

Структура гос.бюджета. Гос. бюджет представл. ценрализ. фонд денежн.средств сост.из доходной (налоговая статья: НДС, нал на PR, акцизы, подоходн. нал.и неналог.ст.: доход от приватизации, внешнеэк. деят-ть)-(T)и расходн. части(расх. на гос. упр-е, оборона, соц. культ. мероприятия, народн. хоз-во, гос. инвестиции, обслуживание гос.долга (G).

Для ПЭ хар-н дефицит гос.бюджета.Если G>T(дефицит, если G<T(профицит гос.бюдж.

Россия 1992г.(20%,1пол.90-х.(10%,в целом за 90-е г.-5-10%(ближе к 5%)

Дефицит гос.бюджета-это не специфика ПЭ. Специфика ПЭ:

1)природа дефицита трансформационная(т.е. вызвана трансформац. кризисом); 2)Проявл. в конкр. причинах, порождающих дефицит-инерция мягких бюдж.огр.,когда гос-во субсидировало многие предпр.; 3)С т.зр-я доходн. части: сокращение налогооблаг. базы вследствии резкого спада ВВП; 4)Теневая эк-ка в пер.условиях-уход от налогов «в тень»,что сокращает налоговые поступления;5)несовершенство нал.сист. в пер.периоде, что выраж.в противоречивости,тяж.налог. бремени;6)Особ-ти в реализации способов покрытия гос.бюджета:*).эмиссионный(монетизация)(расширение ден.базы и денежного предложения Ms=Df *)долговой(за счет гос. ЦБ)

Если образ. дефицит гос. бюджета, его покрыв.одним из способов или совокупностью.

Как правило на первых этапах реформирования страны прибегают к эмиссион.способу (РФ-92-94гг.).Отриц последствия: высокая инфляция, т.к. расшир. ден. предложение.Почему нельзя использ.долг.способ? 1)Слабость фондового рынка(активное использование ГКО предполагает развитость фондового рынка) 2)Недоверие гос-ву (в РФ проявилось в связи с недоверием нас-я и обесцен.вкладов нас-я в сбербанк)

Эмиссионный способ:“-”инфляция,“+”отсутствие долга, т.к. этот способ не сопровожд. ростом внутр. Долга

2 особ-ти:-низкое значение мультипликатора mm=(2-3)РФ, mm=3-США.ms=mm*mb (денежн.база)

                 -M=(цена(растет)*ВВП(сниж))/V.V-высокая скорость обращения денег,т.к.1)ожидаема высокая инфляция,2)увелич. бедность населения

Долговой способ:Использ.в Р.с 94г.,особ.ак5т с сер.95г.Сам способ не явл.спецификой РЭ.

Специфика:

1)отличие наших ГКО от европейских:а)краткосрочные;б)высокодоходные(а на западе низкодоходные, но надежные)

    В Р.госуд.- самые высокодоходные, но краткосрочные. Причина: недоверие гос-ву.

2)Специфика политического бизнес-цикла- политика активного вмешательства в эк-ку

Последствия долгового способа: “+”снижение инфляции;

“-”1)усиление налог. бремени, не только внутр.долга;2)усиление спекулятивного х-ра эк-ки;3)огосуд-е фонд.рынка;   4)эффект вытеснения(высокодоходн.гос.облигации вытесняют производственные инвестиции)

2.Налоговая система в ПЭ.

1)Незавершенность формирования нал.системы адекватной современной рыночной эк-ке. Противоречивое, бессистемное,часто меняющееся закон-во.

2)множественность налогов(60 налогов,а с местными>100-до нал.кодекса.После 28:16-федеральных(акцизы,НДС,на PR, подоходн),7-регион.(на недвиж., дорожн.налог),5 местных, на муницип. уровне(земельный, на наследство и др.)

3)Множество налоговых льгот:а)инерция мягк.бюдж.огр-й от ПЭ,б)коррупция

4)высокая налог.нагрузка.2000г:налоги/ВВП=25%(на уровне зап.стран).НО:1)теневая эк-ка-25%ВВП;2)льготы не переклад.нал.бремя на др. товаропроизводителей(повыш.нал.нагрузку отеч.товаропроизводителя.

Объем налогов в 1,5 раза превыш.ден.агрегаты.(T/M2=150%).Выс.налоги выводят из обращения огр.ден.массу(налог.неплатежи.США(34%,ФРГ(50%,Чехия,Япония(10-15%,Польша(90%.

Ставка подох.налога-13%-плоская шкала. Введен единый соц.налог,регрессивная шкала налогообложения: чем больше социальная з/п,тем больше соц. отчисления-35%. Проблема: Вывести налог из тени.

3.Инфляция 

Динамика инфляции(см.таблицу):выс.ур.до 94г.,до 98г.- снижение, после- динамика.

Янв. 92г.-245%(гиперинфляция,если больше>50%).

Виды инфляции: 
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2) Предложения. Причина: инфляции издержек:1)рост цен на энергоресурсы;2)рост з/п  под давлением профсоюзов. Связ с увелич. затрат на ед.прод-и, что сокращ. предложение. Причины или ф-ры инфл-и издержек в рос.ПЭ:1)технологич. отсталая затратная структура производства;2)разрыв хоз-ных связей вследствии распада СССР, единой эк-ки; 3)незавершенность формирования рын. механизмов и рын. институтов; 4)высокая степень монополизации; 5)выс. степень криминализации эк-ки, что увелич. издержки на охрану и приводит к деформированности решений; 6) гипертрофиров. рост дел. услуг посреднич. х-ра; 7)рост цен на энергорес-сы; 8)сер. 90-х годов разделение экономистов на 2 лагеря:а) Гайдар, Федоров -инфл-я спроса;б)Глазев, Белоусов - инфл-я издержек.

Вывод: Надо разобраться с природой инфляции, а потом формулировать средства борьбы с ней.
Лекция № 13

Вопрос №4:Пути макроэкономической стабилизации (МЭС).

Макроэкономическая стабилизация – важнейшее направление в переходный период.

Виды МЭС:










1)Финансовая стабилизация.
Суть: снижение инфляции преимущественно монетарными методами.

Национальный денежный якорь: политика дорогого рубля, стабильной национальной единицы на основе жесткой денежно-кредитной политики.

Валютный якорь: стабилизация валютного курса рубля.

Гетеродоксальный подход: стабилизация цен и доходов в форме замораживания.

В финансовой стабилизации центральная идея: снижении инфляции, потом рост инвестиций, потом экономический рост. В России финансовая стабилизация сер.95 – сер.98г.

Почему финансовая стабилизация привела к кризису?

· Сочетание жесткой денежно-кредитной и бюджетно-налоговой политик.

· Борьба с инфляцией издержек методами борьбы с инфляцией спроса.

· Модель открытой экономики.
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2)Производственная стабилизация.

Суть: непосредственная ориентация на преодоление спада производства, на структурную перестройку экономики.

Инвестиции растут, следовательно увеличивается ВВП, что приводит к понижению цен. В данном случае снижение инфляции не сама цель, а закономерный результат.

Действия при производственной стабилизации:

· Структурная перестройка экономики (определение приоритетов, точек роста, восстановление производства)

· Разумный протекционизм

· Акцент на борьбе с инфляцией издержек

· Стимулирование совокупного спроса


P
Q
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Предпринимательство и предприятия в переходной экономике.

Вопрос №1.Специфика предпринимательства в переходной экономике:

1. Отсутствие рыночно предпринимательских традиций.

2. Предпринимательство в основном формируется на основе приватизации государственной собственности (крупный и средний бизнес).

Последствия:

1. Инсайдерский характер большинства фирм

2. Размытость прав собственности

3. Кризисная внешняя среда:

· ориентация на краткосрочные цели спекулятивного характера

·  хищническое предпринимательство

· теневая экономика

· недооцененность акций российских АО

4. Слабая социальная ответственность бизнеса

5. вынужденное предпринимательство

Лекция № 14

ВИДЫ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА

I. По формам собственности: частные, государственные, коллективные предприятия.

II. По размерам, по степени концентрации производства: малые, средние, крупные предприятия.

Действует принцип предельной численности рабочих. В РФ малыми считаются предприятия, если зарегистрировано персонала


не более 100 — промышленность и строительство


не более 60 — с/х и научно-техническая область


не более 50 — оптовая торговля


не более 30 — розничная торговля и общепит

В РФ ~900.000 малых предприятий, ~10% ВВП. В развитых — ~50%

Роль малого бизнеса: 1. Насыщение товарных рынков — особенно важно в период первоначального дефицита. 2. Усиление конкурентной среды. 3. Социальная роль — занятость, формирование среднего класса

Роль крупного бизнеса (рассматриваются в основном финансово-промышленные группы): ПОЛОЖИТЕЛЬНЫЕ СТОРОНЫ. 1. Укрепление хозяйственных связей в экономике. 2. Интеграция промышленного и финансового капитала 3. Соединение промышленности и науки. 4. Повышение конкурентоспособности отечественных производителей на мировом рынке. ОТРИЦАТЕЛЬНЫЕ СТРОНОНЫ. 5. Опасность возрождения монополизма. 6. Олигархический характер. 7. Ориентация на выживание в составе агломератов.

III. По организационно-правовым формам.

1. Хозяйственные товарищества. 1.1. Полное товарищество. 1.2. Коммодитное товарищество.

2. Хозяйственные общества. 2.1. ООО. 2.2. С дополнительной ответственностью 2.3. ОАО, ЗАО.

3. Производственные кооперативы.

4. Унитарные предприятия. 4.1. Государственные предприятия. 4.2. Муниципальные предприятия. Можно еще классифицировать: 4.1а. На праве хозяйственного ведения. 4.2а. На праве оперативного управления — «казенные».

ОСОБЕННОСТИ ПОВЕДЕНИЯ ПРЕДПРИЯТИЙ

1. Рыночные предприятия (Кульков сказал, что типа, сами надыбите. Можно байды всякой понатолкать)

2. Консервативные предприятия: а) льготы, зачеты. б) инсайдерский характер. в) сохранение прежних связей. г) ориентация на выживание — сохранение кадров, объемов, профиля.

Характерны для всех неплатежи — просроченная задолженность предприятий, главным образом, поставщикам. ПРИЧИНЫ. 1. Форма адаптации к высокой инфляции с целью компенсации обесценивающихся оборотных средств предприятием (передача инфляционного бремя на партнера). 2. Форма адаптации к низкой инфляции с целью компенсации недостатка оборотных средств предприятия.

КОНКУРЕНЦИЯ И МОНОПОЛИЯ В ПЭ

Успел начать только монополию в плановой эк-ке

Монополия в плановой экономике.

1. Абсолютная монополия государства во всех сферах

2. Создание монополии сверху.

3. Производственные монополии.

4. Технологический монополизм => узкая предметная специализация производства.

5. Территориальный монополизм => жесткое планирование размещения объектов на территории => появление «закрытых» городов и монопсонии на рынке труда.

6. Потенциальная (скрытая) предпринимательская монополия на товарных рынках.
Лекция № 15

Предпринимательство – экономическая деятельность, связанная с пятью следующими характеристиками:

1. Соединение факторов производства

2. Принятие самостоятельных хозяйственных решений

3. Экономический риск

4. Новаторство

5. Систематическое получение прибыли

Виды предринимательства и типы предриятий в переходной экономике

Классификация:

1. По форме собственности

· Частное

· Государственное

· Коллективное

2. По размерам (оценивается численность занятых на предприятии):

· Малое предпринимательство

· Крупный и средний бизнес

Роль малого предпринимательства в переходной экономике

1) Насыщение товарных рынков

2) Усиление конкурентной среды

3) Социальная роль:

· Обеспечение занятости

· Формирование среднего класса

· Социальная направленность реформ

Крупный бизнес.

Необходимо выделить интегрированные группы, а среди них – финансово-промышленные гуппы (ФПГ). Их роль:

1) Укрепление хозяйственных связей

2) Интеграция промышленного и банкового капитала

3) Соединение производства и науки

4) Повышение конкурентоспособности отечественных производителей

Отрицательные черты:

a) Опасность возрождения монополизма

b) Клановый, олигархический характер многих ФПГ

c) Ориентация на выжмвание (уклонение от налогов, «рыхлые» конгломераты)

3. По организационно- правовым формам:

· ПБОЮЛ

· Товарищества

· Полные

· коммандитные

· ХО

· ООО

· ОДО

· АО (ОАО и ЗАО)

· Производственные кооперативы

· Унитарные предпрятия

Среди 200 крупнейших компаний России

· Засилье сырьевых компаний

· Децильный коэффициент = 50 (в США – 10)

Особенности поведения предприятий в переходной экономике

Можно выделить два типа поведения:

· Рыночный (рациональный)

· Консервативный

              + Смешанный

Характерные черты консервативного поведения:

· Мягкие бюджетные ограничения, заниженные цены на энергоресурсы

· Инсайдерский характер многих фирм

· Сохранение прежних связей, поставщиков, потребитеей, связей с государственным аппаратом, бывшими министерствами  ( - ФПГ)

ПОВ – предприятия, ориентированные на выживание, - в наибольшей степени осуществляют консервативное поведение. Цель: сохранить кадровый состав, профиль, прежние хозяйственные связи.

К вопросу о финансовй задолженности предприятий: в конце 2000 г. задолженность предприятий составила 25% ВВП (10% ВВП – задолженность поставщикам). Причины:

· Это может быть формой адаптации к инфляции с целью компенсировать обесценение оборотных средств предприятий

Конкуренция и монополия в переходной экономике

Особенности монополизма в плановой и переходной  экономиках

Особенности конкуренции в переходной экономике

Вопрос 1.1 Монополизм в плановой экономике

· Тотальный государственный монополизм (отраслевой или ведомственный монополизм)

· Монополизм создавался сверху, сознательно

· Производственный монополизм как выражение высокой концентрации производства

· Узкая предметная специализация производства        технологический монополизм

· Территориальный монополизм: жесткое планирование количества объектов на территории, закрытость многих городов, территорий (напр., военные объекты)

· Другая сторона этого явления - монопсония
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